
Late in the day, last on the agenda so the goal is to take a topic 
on data and information and make it engaging and exciting... 

Well the title of my talk is ….. Hopefully it has tweaked your 
interest…

The industry as a whole (primarily operators) has need to access 
pipeline information to support their business and make 
important decisions 

There are a number of Industry Standard mapping systems used 
today for that access, some of the most common systems are 
AccuMap, geoscout and depending on the size of your 
organization internal GIS software such ESRI. In addition to 
these mapping and reporting systems are integrity and risk 
assessment systems consuming the same data.
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So with the access to data, information being fairly robust, what about the data 
itself… or more to the point the state of the industry upon which companies use in 
their decision process?    

We ask a few questions… 

Your answers to these questions are pretty as we link them to information access and 
the industry systems ‐ slide
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These are the pieces of the puzzle that go into that effective work plan for data 
conditioning
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And I stress your efforts because at the end of the day the knowledge and experience 
of the operations experts, you determines in the end the best state of the 
information. If you folks don’t know where he lines are then no one does…

So…
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Take a look at the industry in some detail understand the current state and challenges

Explore solutions 

And round things out with reviewing value and benefits
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Activity – breeds more data

Change – tied to activity but more so speaks external forces that add new dimensions 
or drive new requirements of your business

Data gap – data the basis of decisions 

Historically IM was limited and unable to accommodate the volume, and the wide 
variety

Information management is now capable of handling all the data regardless of the 
format

Info Management – now opportunity based we’ll look at solutions 
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Yes 2009 was a year everyone would like or a do over

Future is shaping up, improving and driving activity which will also drive change A&D 

Well counts up – land sales

Weyburn Estevan most active bonus of $139 Million
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Change – tied to activity but more so speaks external forces that add new dimensions 
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The data gap (subject to activity and changes (A&D)

Answering some of the questions what to I have , where is it, what’s in it what are the 
specifications..... An so on
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How can this process of data improvement and consistent data dissemination work? 
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what does the physical process look like?  The steps taken to get from A to B or 
around circle as it were... 
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Folks like you your knowledge and expertise are critical to the solution
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